LA LIGNE DU SHIBA - BIBLIOTHEQUE DE BORD

FICHE 02

Le prix du billet :
15 ans, aller simple

Ce que cotite vraiment un Shiba, sans arrondi flatteur ni

mauvaise surprise au guichet.

LE ROYAUME D'AKUMA - ELEVAGE FAMILIAL DE SHIBA INU - NEFIACH -
ROYAUMEDAKUMA.COM



| Pourquoi cette fiche existe

Le prix d'achat d'un chiot fait beaucoup parler, et c'est pourtant la plus petite ligne
du billet. Sur quinze ans de voyage, il pése moins de dix pour cent du total. Cette
fiche pose les vrais chiffres, fourchettes honnétes, pour que votre décision se
prenne les yeux ouverts. Un chien ne devrait jamais devenir un probléme de fin de

mois : ¢a se vérifie avant, pas apres.

| Premiére année : la plus chére du voyage

POSTE FOURCHETTE LE MOT DU GUICHET

Alimentation de qualité 400 a 600 € Petit gabarit, petit appétit : le
Shiba colite moins qu'un
labrador a nourrir

Vétérinaire (rappels, vermifuges, 250a450€ Année dense en rendez-vous,

antiparasitaires) c'est normal

Trousseau de départ (harnais, 250242400 € Acheter bien une fois cofite

longe, caisse, panier...) moins cher qu'acheter mal
deux fois

Assurance santé animale 2502500 € Voir l'encadré, c'est LE débat

de cette fiche

Ecole du chiot, garde, imprévus 1502400 € Une école en méthode
positive vaut chaque centime

Total premiére année : 1 300 a 2 300 €, chiot non compris.

| Les années de croisiére, puis le grand age

PERIODE PAR AN CE QUI CHANGE

Croisiere (2 2 9 ans) 900a1 Rythme stable : nourriture, prévention,
500 € assurance, garde de vacances

Senior (10 ans et plus) 1100a  Bilans plus fréquents, parfois un traitement

2000€ aulong cours, du confort (tapis,
compléments articulaires)



LE TOTAL DU BILLET, EN TOUTES LETTRES

Sur douze a quinze ans, comptez 15 000 a 25 000 €. Ramené au jour, c'est trois
a cinqg euros : le prix d'un café en terrasse, pour un étre qui vous attendra
chaque soir pendant quinze ans. La comparaison vaut ce qu'elle vaut, mais elle a
le mérite de remettre le prix du chiot a sa place.

| Lassurance : le seul débat qui compte

Une hospitalisation chirurgicale dépasse facilement 2 000 €, une torsion d'esto-
mac opérée en urgence aussi. Deux stratégies tiennent la route, une seule erreur

existe.

- Stratégie assurance : 25 a 50 € par mois, souscrite tot, avant le premier pépin
(les affections antérieures sont exclues partout). Lisez les plafonds annuels et
les franchises, pas seulement le prix.

- Stratégie auto-assurance : un livret dédié oli dorment en permanence 1 500 a
2 000 €, alimenté de 40 € par mois. Exige une vraie discipline : le fonds ne

finance ni les vacances ni la pergola.

« L'erreur : ni I'un ni l'autre, en espérant que ¢a n'arrive qu'aux autres. C'est le
scénario des choix impossibles chez le vétérinaire, et personne ne devrait avoir

a choisir entre son chien et son loyer.

LE MOT DU CONTROLEUR

Moi je ne coiite presque rien : je dors dix-huit heures par jour, je
mange comme un moineau distingué et je mauto-nettoie. Ce sont mes
urgences qui coiitent. Assurez-les, et je promets de ne men servir
Jamais. Enfin, je promets dessayer.

| Votre calculette, a remplir au crayon

LIGNE VOTRE ESTIMATION MENSUELLE

Nourriture
Prévention vétérinaire (lissée sur I'année)

Assurance ou fonds d'urgence



LIGNE VOTRE ESTIMATION MENSUELLE

Garde et vacances (lissées)
Divers (jouets, école, remplacements)

Total mensuel

LE TEST DU GUICHET

1. Votre total mensuel passe-t-il sans grimace dans votre budget actuel, pas dans
celui que vous espérez avoir un jour ?

2. 512 000 € d'urgence tombaient demain, avez-vous déja la réponse ?
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| Lessituations du quai

Des cas réels, vécus par nos familles ou racontés a notre table. Le probléme, sa
vraie cause, et la marche a suivre. Rien de théorique : tout ici est arrivé.

SITUATION 1 - L'URGENCE A 2 400 € UN DIMANCHE SOIR

Chaussette avalée, occlusion, chirurgie de nuit. Le devis tombe : 2 400 €, a régler
avant de repartir.

CE QUI SE PASSE VRAIMENT
C'est le scénario exact pour lequel la fiche existe. Sans assurance ni fonds, il
transforme une décision médicale en décision financiere, la pire position du
monde pour aimer un chien.
LA SOLUTION, PAS A PAS

1. Assuré : appelez I'assureur dés le lendemain, la plupart remboursent 70 a 90

% sous quelques semaines, franchise déduite. Gardez chaque facture.
2. Auto-assuré : c'est le moment du livret dédié, et c'est pour lui qu'il dormait la.

3. Nil'un ni l'autre : demandez un paiement en trois fois, beaucoup de cliniques
I'acceptent, puis ouvrez le fonds dés le mois suivant. On ne se refait pas
prendre deux fois.



SITUATION 2 - L'ASSURANCE QUI REFUSE DE REMBOURSER

Boiterie a 3 ans, dossier envoyé, refus : « affection antérieure a la souscription ».
Souscription faite a 2 ans et demi.

CE QUI SE PASSE VRAIMENT

Les assureurs excluent tout ce qui a été noté au carnet avant la signature, et une
boiterie de croissance mentionnée a 8 mois suffit a faire tomber la prise en
charge des articulations a vie.

LA SOLUTION, PAS A PAS

1. La parade est en amont : souscrire dans le premier mois du chiot, avant la
moindre ligne au carnet.

2. Relisez les exclusions et les plafonds annuels avant de signer, pas apres le
refus.

3. En cas de refus contestable, demandez la motivation écrite et faites appel : les
assureurs révisent plus souvent qu'on ne croit face a un dossier vétérinaire
solide.

SITUATION 3 - LE MOIS D'AOUT A 600 €

Trois semaines de vacances, pension a 25 € la nuit : 525 €, jamais budgétés.
Chaque été.

CE QUI SE PASSE VRAIMENT

La garde est le poste le plus oublié des calculettes. Lissé sur 'année, un été en
pension pese 40 a 50 € par mois, autant que l'assurance.

LA SOLUTION, PAS A PAS
1. Décidez la stratégie maintenant : pension (visitez avant, exigez la méthode
douce), pet-sitter a domicile (le Shiba préfere souvent son territoire), ou
I'échange de garde entre familles de la méme portée, notre solution préférée
et gratuite.

2. Testez une nuit avant de tester trois semaines.

3. Inscrivez la ligne « vacances » dans la calculette de la page précédente, elley a
sa place.



SITUATION 4 - LE SENIOR QUI COUTE PLUS QUE LE CHIOT

A 12 ans, bilan sanguin semestriel et traitement articulaire : 85 € par mois, tous
les mois.

CE QUI SE PASSE VRAIMENT

Le grand age inverse la courbe : moins de matériel, plus de médecine. C'est prévi-
sible, donc financgable, a condition de l'avoir su quinze ans plus tét. C'est aussi la
période ol I'assurance, si elle a été prise tot et gardée, rend enfin tout ce qu'on lui
a donné.

LA SOLUTION, PAS A PAS
1. Ne résiliez jamais 'assurance d'un chien vieillissant pour économiser : c'est
maintenant qu'elle sert, et aucun assureur ne reprendra un senior.
2. Anticipez le confort : tapis orthopédique, rampe pour la voiture, ce sont des
dizaines d'euros qui économisent des centaines.
3. Et comptez la plus belle dépense : ralentir. Elle est gratuite et c'est celle qu'il

préfere.

LE MOT DU CONTROLEUR

Les humains croient que je coiite cher en croquettes. Faux : je coilte

cher en imprévu. Le jour ot vous hésiterez entre deux gamelles pre-
mium, prenez la moins chére des deux et mettez la différence sur le
livret d'urgence. Signé : un pragmatique.
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